
職 務 経 歴 書

○○○年10月1日現在
名前○○○
■ 応募職種：マーチャンダイザー

■ 職務経歴要約

服飾の専門学校を卒業後、小売業を行う大手企業に就職。主に、服飾雑貨・ブライダルギフト等の開発および国内外買い付けを担当。その後、主に海外ブランドを扱う株式会社○○○商会に、主任として入社。プレイングマネージャとして現在に至っております。

· 職務内容

株式会社○○○商会（2004年4月～現在）

事業内容：小売業

資本金：5億円　従業員数：20名　設立：1996年4月　売上高：25億円

2004年4月　OJTとして約3ヶ月間の新人研修

2004年7月　本社　商品課に配属

＜業務内容＞
・会員向けインナーウェアカタログに関わる仕入れおよび企画

（毎週火曜日に、当初は西日本を中心に買い付けを行う。入社3年目からは月に1度、約1週間をかけてフランスに出張。現地で買い付け及び商談を行う）

　・店舗への振り分け在庫数値分析

・仕入計画の立案
【取扱商品】　インナーウェア、服飾雑貨、ブライダルギフト　など

【業績・実績】　SKU：年間1000～2000点

【取引先】 海外：10社　国内：30社

2007年11月　一身上の都合により退社


株式会社○○○商店（2008年1月～2011年9月）

事業内容：小売業

資本金：15億円　従業員数：70名　設立：1885年4月　売上高：65億円

2008年1月　本社　海外事業部へ主任として配属

＜業務内容＞
・レディース部門の中長期及び年間売上、仕入予算計画・立案・決定

・コレクション企画立案

・出店計画の立案

　・婦人、紳士、子供服のマーケティング・マーチャンダイジング

・スタッフ8名のマネジメント（日本人7名、フランス人1名）

【取扱商品】　婦人服、紳士服、子供服　など

【業績・実績】　入社後3年にわたり、売上昨年対比率10％以上を達成

【取引先】　海外8社、国内3社

■　PCスキル

Word  文書作成レベル

Excel　関数レベル

PowerPoint　企画書作成レベル

· 自己PR

○○○商会では婦人、紳士、子供服のマーチャンダイザーとして、時期売上予測に基づくMDプラン構築、マーケティング業務、中・長期的な販売計画の立案、コレクション企画立案、出店計画立案などの業務に携わってきました。販売データの分析、配分方法の見直し、店舗間の商品移動と販売データの共有などをマネジメントした結果、定価販売期間での消化率を約60％から80％に引き上げ、売上昨年対比率10％以上を達成した実績がございます。この経験は貴社でも活かせると思っております。
以上





































